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»Los seguros tienen, hasta ahora, una baja penetracion en los sectores
de bajos y medianos ingresos, que a su vez son los que se encuentran
relativamente mas expuestos frente a riesgos tales como muerte,
enfermedad, robo y danos.

»Los primeros seguros masivos de personas nacen en el mercado en la
década de los 80, asociados principalmente a cuentas de ahorro y
cuentas corrientes de personas naturales. Los asegurados provenian
en su mayoria del Sistema Bancario, Cooperativo y Mutual.

» No existia la condicion que el Asegurado firme la solicitud del seguro.
El articulo 341° de la Ley 26702 obliga a ello desde Diciembre 1996.

» En el aino 2007, la Superintendencia de Banca, Seguros y AFP’s publica
el Reglamento sobre Microseguros, el primero en Latinoamérica.
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BASE LEGAL QUE REGULA EL MICROSEGURO

Resolucion 215-2007 que aprueba el Reglamento

de Microseguros, donde considera:

»Poliza debe ser simple

»Exclusiones minimas y generales

»No se permite deducibles ni coaseguros

»Prima mensual debe ser menor a S/. 10 o suma

asegurada menor a S/. 10,000 o sus equivalentes en US$
»El Asegurado debe recibir una “Solicitud-Certificado”

»Los reclamos se deben pagar antes de 10 dias
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NUEVO REGLAMENTO DE MICROSEGUROS

» Los microseguros corresponden a una modalidad novedosa
que tiene el objetivo de integrar a los sectores de bajos
ingresos a los beneficios del seguro, que le brindara cobertura
en caso de materializacion de riesgos humanos o patrimoniales
gue les puedan afectar.

» Incorpora una definiciéon del Microseguros adecuada al objetivo
de su nacimiento. No se le relacionara con un monto de prima
0 suma asegurada, sino con la proteccion efectivaa la
poblacion de bajos ingresos, frente a la ocurrencia de pérdidas
dferivadas de los riesgos humanos o patrimoniales que les
afecten.

» Se dispone una identificacion previa del grupo asegurado
potencial a efectos de que, sobre |la base de su perfil de riesgo,
se desarrollen las coberturas necesarias para dicho grupo.
Esta caracteristica determina que las polizas de microseguros
deban ser hechas a medida. No necesariamente una poliza
puede aplicarse a dos 0 mas grupos.
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NUEVO REGLAMENTO DE MICROSEGUROS

» Modifica algunas caracteristicas: permite que hayan
exclusiones minimas y concordantes con las coberturas que
otorga el microseguro; verificaciones previas si la naturaleza
de la cobertura exija establecerlas; se flexibiliza el pago de la
prima dependiendo de los flujos dinerarios de los asegurados,
entre otros aspectos.

> Flexibiliza la definicion de los canales de comercializacion para
facilitar el desarrollo de este tipo de seguros.

» Seincorporan precisiones contables referidas al registroy ala
constitucion de provisiones por cobranzas impagas.
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¢ QUE ES UN MICROSEGURO?

» Constituye un nuevo esguema en lo que concierne a la
transferencia de riesgo de personas de menores
INgresos y pequenas empresas.

» Permite fomentar la cultura del seguro y de la
prevencion.

» Es una forma de extender proteccidon sobre riesgos
gue afectan a sectores antes excluidos.

» Su disefio considera una estructura de poliza sencilla y
de costos accesibles a las grandes mayorias.
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¢ QUE ES UN MICROSEGUROQO?

» Es un producto simple y entendible, que se orienta a
grandes grupos.

» Es la mejor opcion para la administracion del riesgo para
los estratos de bajos ingresos.

» Es una herramienta para promover el crecimiento
econdmico y social y proteger el patrimonio una vez
constituido.
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SEGUROS CONVENCIONALES Y MICROSEGUROS

Sequros Convencionales

Atiende principalmente al sector industrial
grande y mediano, gran comercio y personas
del NSEAyY B

Productos muy especializados o de grupos
afines. Productos masivos (bancaseguros)
impersonales

Canales de venta tradicionales, muy
innovadores y cadenas de valor complicadas:
agregan costo y valor

El mercado est4 familiarizado con los seguros

Los requerimientos de entrada pueden requerir
examenes médicos Pocos o0 inexistentes
requerimientos de entrada

Elegibilidad limitada con exclusiones estandar
Vendido por intermediarios con licencia
Grandes sumas aseguradas

Precio basado en edad y riesgo especifico

Documentos de la péliza muy complejos
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Microsequros

Dedicado al sector informal y microempresarial,
comercios y agricultores pequefios y personas
del NSECy D

Productos simples, faciles de entender y
uniformes, pero con profundo conocimiento de
necesidades de usuarios.

Canales de venta diferentes, mas delgados y
mas directos, por factores tiempo y costo.

El mercado no esta familiarizado con los
seguros

Pocos o inexistentes requerimientos de entrada

Ampliamente inclusivo con pocas exclusiones

Vendido por intermediarios sin licencia pero de
forma legal

Pequefias sumas aseguradas
Precio por grupo o comunidad

Documentos de péliza simples y faciles de
entender



¢ PARA QUE SIRVEN LOS MICROSEGUROS?

» Protegen a las personas de bajos ingresos contra
riesgos especificos a cambio del pago de una prima
proporcional al perfil del riesgo y poder adquisitivo del
asegurado.

» Las caracteristicas del producto depende del segmento
de la poblacion al que esta orientado.

» Esencialmente la prima esta determinada por los
ingresos del asegurado. Generalmente la prima por
poliza es pequeiia.
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¢ PARA QUE SIRVEN LOS MICROSEGUROS?

» Nuestra actividad econdémica se caracteriza por la presencia masiva
de pequeinas y medianas empresas, con un numero de trabajadores
gue no supera en promedio los 25. Estas empresas estan
patrimonialmente vinculadas a la situacion personal y familiar de
quienes las desarrollan, de manera que la inseguridad econémica
se traslada en ambos sentidos, causando problemas al desarrollo
productivo y al desarrollo social de las familias. ElI microseguro
precisamente apunta a evitar este contagio de riesgos y dafos.

» Siendo su publico objetivo la poblacion de bajos ingresos, permite
conocer la distribucion de la poblacion por niveles de ingreso y
medir su grado de vulnerabilidad.

» Esencialmente reduce el impacto en términos de grandes pérdidas
economicas que los siniestros pueden causar a un cliente o familia,
Cuyo patrimonio e ingresos son limitados.
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¢ PARA QUE SIRVEN LOS MICROSEGUROS?

» Porque propicia el desarrollo economico del pais, influyendo
principalmente sobre:

O La poblacion de menores recursos, al mejorarle la calidad de
vida.

Q Los patrocinadores, al permitirles promover coberturas de
riesgos para sus clientes y asi mejorar la gama de servicios
ofrecidos a los mismos, promoviendo la responsabilidad
social de sus empresas.

QO Las _empresas de sequros, al tener la oportunidad de
expandir su mercado.
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¢ PARA QUE SIRVEN LOS MICROSEGUROS?

» Porque existen mas de 14 millones de personas
gue no acceden al seguro tradicional:

Q personas naturales de bajos ingresos
0O microempresarios.

» Porque se adquiere de manera facil y favorece la
accesibilidad, difusion y entendimiento del
usuario.

» Porgue ayuda a mitigar el riesgo.
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EL MERCADO

Distribucidn
PERU: Mas de 28 millones de Habitantes
Lima: 9.5 millones Provincias: 18.5 millones

5.9
S 11..1
millones

o _
de hab. ¢ « . de hab.

*Fuente : APEIM-Asociacidon Peruana de Empresas e Investigacién de Mercado.
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EL MERCADO

Poblacion SIN SEGURO *Numero de hogares: 1’848,503
Segun NSE
Ingreso per capita
Anual: $ 3,820
NSE A Ingresos mayores -
35% RS a $1,880 .
Caracteristica
Tji; 3804 Ingresos entre Mas de 8 millones de
= $630y $1,880 habitantes que

representan el 30% de

Ingresos entre . :
la poblacién nacional
$315y $630 tienen ingresos

NSE C
32.5%

NSE D Ingresos entre mensuales entre US$
30.0% $158 'y $630 158 y US$ 630. De
estos, 6 millones

NSE E o Ingresos perciben un ingreso

19.5% ILY0 menores a mensual promedio de

$158 $ 237
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Fuente: IPSOS Apoyo, Opinién y Mercado. Credit Suisse



LOS RIESGOS EN LA POBLACION DE BAJOS INGRESOS

El Microcrédito le permite al El Microseguro evita que el
microempresario y asu m|croempresar|0 Yy su familia
familia superar la linea de caigan por debajo de lalinea de
pobreza. pobreza.
@ *Escenario con seguro
\ i

\ o

-

*Escenario sin seguro

Familia
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ELEMENTOS BASICOS PARA LA COMERCIALIZACION

DE MICROSEGUROS

» Medios de pago: Debe existir un mecanismo que facilite y
garantice la cobranza y pago recurrente de la prima y los
pagos por los siniestros incurridos por los asegurados.

» Canal: Debe existir un comercializador para facilitar la
difusion y distribucion masiva.

» Masificacion: Dirigido a gran volumen de asegurados, que
podran pagar la prima sin afectar su presupuesto familiar.
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MICROCREDITO + MICROSEGURO

[ Microcrédito] ~ [Microseguro ]

Instituciones ¢ |

Microfinancieras N —> Empresas de Seguros

«Conocen las

necesidades de_las @ *Expertas en gestionar y
personas de bajos reducir riesgos
recur . o
recu SO? |] «Conocimiento técnico
*Capacidad y vias para especializado
Il ranumer ‘ . L .
Jleganaiiuimerosos J A \ *Financiacion apropiada
clientes potenciales que

para seguros grupales

existen entre la gente de
bajos ingresos
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ELEMENTOS CRUCIALES PARA EL DESARROLLO DE

MICROSEGUROS

» Existe el compromiso de la industria de seguros con el
desarrollo de los microseguros.

» Debido a que cada pais cuenta con particularidades, se
requiere gue se tenga un exacto conocimiento de ellas.

» La determinacion de precios adecuados, que sean asequibles
a los usuarios y permitan una rentabilidad a las empresas de
seguros, hara que los microseguros sean sostenibles en el
tiempo.

» Estos productos funcionaran y cumpliran su objetivo social,
siempre que se cuente con los recursos humanos,
tecnologicos y financieros adecuados a sus caracteristicas.
Ellos aseguraran su desarrollo.
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ELEMENTOS CRUCIALES PARA EL DESARROLLO DE

MICROSEGUROS

» Es imprescindible articular eficientemente los siguientes tres
procesos medulares:

Proceso de Distribucion: Como llevar el producto a la
poblacion de  bajos ingresos. Importa mucho que estos
sean innovadores.

Proceso de Recaudo: Convenios con redes.

Proceso de Atencion de Siniestros: Requisitos minimos,
aplicando mecanismos eficientes para el pago de
Indemnizaciones en dinero y pago de indemnizaciones en
bienes, prestacion de servicios funerarios.

» Serequiere innovacion y eficacia entre estos tres procesos. La
base del funcionamiento de estos productos reside en la
eficiencia en el cobro de la prima y en el pago de los
siniestros.
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MERCADO

» Los estratos de bajos ingresos tienen habitualmente un bajo
nivel de educacion, pertenecen al sector informal de la
economia, tienen pocos recursos Yy estos podrian ser
irregulares.

» Poca experiencia con los seguros y poca confianza hacia las
compaiiias y agentes, por tanto, no disponen de esquema de
proteccion alguno que pueda mitigar sus riesgos.

» Para llegar efectivamente a hogares de bajos ingresos Yy
microempresas, los aseguradores necesitan desarrollar una
relacion de confianza plena para que los usuarios puedan
apreciar los seguros como una forma de mejorar los niveles
de vida y una herramienta financiera efectiva.
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MERCADO

» Constituye un desafio el educar de manera amplia y con
metodos variados para lograr difundir el mensaje, pero a
través de medios efectivos en costo.

» Se dirige a segmentos de mercado no atendidos, por lo
gue resulta necesario conocer de forma previa las
necesidades de los usuarios.

» Se realiza una clara identificacion de los riesgos a los
gue esta mas expuesta la poblacidon objetivo.
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El PAPEL DE LA INFRAESTRUCTURA Y LA TECNOLOGIA

» Para hacer que los microseguros esten disponibles en
gran escala, un adecuado equilibrio entre el nivel de
contacto humano y el nivel tecnoldgico son elementos
claves.

» Es esencial el uso de medios menos intensivos en
mano de obra para la venta y prestacion de servicios de
microseguros en un esfuerzo para rebajar los costos.

» El uso intensivo de tecnologia es crucial para mantener
y mejorar el valor del producto para los tenedores de
polizas. De esta forma, se puede cubrir las necesidades
de los usuarios de los microseguros.
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ASPECTOS COMERCIALES

» Los microseguros deben ser accesibles, simples y de
valor para el que los adquiere.

» Para desarrollar y ofrecer productos, los microseguros
necesitan canales de distribucion adecuados a las
caracteristicas del producto y del usuario final, usando
tecnologias a precio accesible y a través de la insercion
de lideres claves dentro de las comunidades, para
ayudar a generar su masificacion.

» En cuanto al rol de los reaseguradores, se prevé que
éstos jugaran un papel mas importante en términos de
datos sobre pérdidas integrales y su capacidad para
absorber riesgos masivos.
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ROL DEL ESTADO

» Politicas apropiadas y regulacion y supervision
adecuadas ayudaran a facilitar la masificacion de los
microseguros. En este aspecto, el Perd es uno de los
POCOS paises con una norma especifica sobre
microseguros, que actualmente la SBS busca afinar.

» Los gobiernos tienen un papel fundamental en reducir
la pobreza, mitigando sus efectos. Deben proveer
proteccion social para personas con ingresos muy
bajos.
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ROL DE ENTIDADES DONANTES

» Los donantes, desde las entidades bilaterales vy
multilaterales hasta las fundaciones y otros, tienen un
rol significativo en la masificacion de productos de
microseguros gue beneficien los mercados de bajos
INngresos.

» Los donantes tienen un rol importante en juntar a las
partes e Iimpulsar procesos y productos hacia el
siguiente nivel de valor con eficiencia. Adicionalmente,
el dinero publico debe apoyar estos esfuerzos y no
reemplazar o competir con ellos.
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DETERMINACION DEL PRECIO DEL MICROSEGURO

» Existe informacion limitada respecto a ocurrencia de
riesgo en segmentos de bajos ingresos.

» Las exclusiones deben ser minimas.

» El precio debe ser bajo para no afectar la economia de
la familia, pero economicamente rentable al asegurador
para garantizar la permanencia del microseguro.

» La dispersion del riesgo y la baja suma asegurada,
garantizan la sostenibilidad del microseguro.
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ALGUNAS COBERTURAS DEL MICROSEGURO

» Sobre la vida: muerte natural, accidental y
accidentes de transito.

» Sobre la salud: ambulatorio, hospitalario.

» Sobre la invalidez: por enfermedad o accidente.

» Sobre el patrimonio: incendio y riesgos de la
naturaleza.
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RIESGOS PERSONALES

‘Muerte ‘Muerte sIndemnizacion

Natural Accidental .Sepelio

/ -Renta Mensual
. — Enfermedad
/
. \
'ma"dez w , y O< «Accidente

APES:G 8 *Por accidente *Por enfermedad

ASOCIACION PERUANA DE
EMPRESAS DE SEGUROS

* Permanente
Parcial

e Permanente
Total




EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

»Compaiiia: ACE Seguros
»Canal de Distribucion: Falabella
»Actividad: Retalil

»Medio de pago: Tarjeta CMR
»Riesgo: Accidentes

»Prima Mensual: S/ 7.00 mensual

AP=S=G 8
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La tranquilidad de
tu familia no es un juego...

Accidentes Personales

US$12,000 de cobertura por muerte accidental

SEGUROS fa/abe/[a

15 y Sodimac



EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

»Compaiiia: Cardif
»Canal de Distribucion: Topy top

»Actividad: Fabricacion y venta de
prendas de vestir

»Medio de pago: Tarjeta Topy Top
»Riesgo: Viday Accidentes
»Prima Mensual: S/ 10.00

Por sélo

s/10°

Lo mejor en moda,
ahora lo mejor en

proteccion.

Asegurado por:

mensual les
'seguro emitida por Cardif.

w CARDIF

POLIZA GRUPAL N° 71060826
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EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

»Compaiiia: Invita Seguros de
Vida

»Canal de Distribucion: Prisma

»Actividad: ONG

»Medio de Pago: Con la cuota
del microcrédito.

»Riesgo: Vida
»Prima Mensual: S/. 3.00

Asegura la tranquilidad
de tu familia

AP ESEG 8 desde S/3.00 soles.
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EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

CAJA “SENOR DE LUREN"
Presenta ...

»Compaiiia: La Positiva

»Canal de Distribucidn: Caja
Rural Sefior de Luren.
»Actividad: IMF

»Medio de Pago: Con la
cuota del microcrédito.

“Divino
Seguro
»Riesgo: Muerte Accidental

S/1.00

Nuevo Seguro de Accidentes

Por sélo S/. 1.00 asegura
tu tranquilidad y la de tu
familia.

»Prima Mensual:

Con el respaldo da:

el
O e L
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Divino Seguro
s SEGURO DE ACCIDENTES

£Queé beneficios ofrece este Sequro?

LIMITES ASEGURADOS
SOLES DOLARES®

88000 USS4000

COBERTURAS

= Muerte accidental del Aseguradao titular

= Muerte accidental de la conyuge o concubina S/, 4,000 US§ 2,000
(o) del Asegurado fitular

»  fuilio Funerario por muerte accidental del 5/.2,000 USS 1,000
Asegurado titular

» Prima Total Mensual S 1.00 USS 050

(Incluye impuestos v gastos)

* Precio en sobes referencial al tipe de cambio venta bancaria §/.3.1°7 del dia 11.06.07.

£Quieénes pueden afiliarse?

Todas las personas naturales, clientes de Caja Sefior de Luren mayores de
18y menores de 70 afios de edad,

¢Donde puedo afiliarme?
En cualquiera de las oficinas de la Caja Sefior de Luren a nivel nacional,

éQué debo hacer en caso de siniestro?

Informar a L& POSITIVA denfro de los 15 dias calendarios de ocurrido el
accidente llamando al 211-0-211 en Lima o desde provincias al 0801-1-
0801 en donde le informaran sobre el trémite que debe realizar para
acceder a los beneficios contemplados en la paliza.

Este sequro no cubre:
+  Guerra civi o intemacional, deciarada o na, Radiackin nuclear,
+ Peleas o rifiss. sahva que =a pueda establecer judicialmente que se actud en defanza

propia.
+  Haber part apaJoc habarse vista envuela en actas defctivos, lermarstas, subvarshos y
2l liry, regramentos pikcos,

- Suickios,

+  Homigidio causada par los benefrigrios da esta pdlza.

+  Maques cardigcos, vertigos, corvulsiones, desmayios, rastomas mantales o pardlisis.
Loz apcidantas que =2 produzean en la préctica de aclividades y deporias paligrosas.
Los accidanias gue se produzcan mienlas bajs la influenca de alcehal, dogas o en
estado de sonambulisme y sempne qu guarden relacitn causal con ¢ aosidente,

+ Los accdenies ocasionados por fentmenas o | naturaleza,

La inferrnaciin contenida en este follels es parcial, Prevalesen las condiciones de las Pdlizas
Hros, 1619104y LaPasitiva Seguras y

Con el respaldo de:

La POS!HVH
%MA "SENOR DE LUREN"

sore coSI0S estd aisponibi &l tarifaria, en la plataforma de atencitn al
riewlec en ruestra pagina web: www.cajaluren, com,pa’




EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

»Compafia: Mapfre Peru Vida

»Canal de Distribucion: Caja
Paita

»Actividad: Entidad de Micro
Finanzas

»Medio de Pago: Con la cuota
del microcreédito.

»Riesgo: Vida - Sepelio
»Prima Mensual: S/. 2.90

é CAJA MUNICIPAL PAITA S.A.
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EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

—

£Qué coberturas me ofrece masepelio?

VIASEGUROS

5/, 3,700**
PLANES DE SEGURO A TU ALCANCE (Atadd, carroza, salén velatorio, entre otros)

Hasta por 5/. 200 en
un periodo miximo
de un afio

Pago del consumo de luz del suministro
indicado en la pbliza

»Compaiia: Pacifico Vida

{*) Las coberturss se dardn Gnicamente en caso de muerte accidental durante el primer afio
de vigencia, y a partir del sagundo afio se dardn por muerte natural o acldental.

(*#) Podrd entregarse directamente al beneficlario que designaste o como reembolso a la
funerara que dio el servico de sepelio {sélo funerarias que mantengan comvenio con

»Canal de Distribucion:

Edelnor F—————
»Actividad: Empresa de oot e | 0|

¢Por qué me conviene masepelio?

= No hay limite de permanencia, estaras cubierto de por vida
siempre que pagues puntualmente tus primas.

= Lo pagas junto con tu recibo de luz en cuotas mensuales.

Servicios Eléctricos

= Puedes contratarlo hasta los 60 afios inclusive.

¢En que casos no aplica el seguro?

»Medio de pago: Recibo de

a) Guerra civil o internacional; servicio militar o policial.

o
I u Z Y b) Participacién activa en actos delictuesos.
3 ) Acto criminal en el que resulte responsable el Beneficiario Unico.
s d) Actos de guerrilla, rebelion, sedicion, etc.

»Riesgo: Sepelio 1k d crogas o supeacires

f) Suicidio.
. Tu tranquilidad es :;s::::;dzje::ico del alseguradn (mas de 0.5 grdamosnitro}.
. LA Fision o fusién nuclear o contaminacion radioactiva.
' o ; Como me afilio a masepelio ?
»Prima Mensual: Desde S/ lo mas importante ' -
para nosotros #  Desde Solo acércate a los Centros de Servicio de Edelnor y llena
4 . 8 O S / 4.8 tu solicitud de afiliacién.

mensusles

La Informac én contenida en el presente folleto es a ttulo parcal & informativo, prevalecen los términcs generales de la p&liza de seguros.

jAfiliate ya!

Piensa en tu familia, piensa en

sepelio

AP=S=G 8
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EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

»Compaiia: Protecta

»Canal de Distribuciodn: "‘r‘"‘c"‘a’nge
Boticas ArCé‘ngeI MicroSeguro de Vida E;__ 'Qm
»Actividad: Boticas \SEGURADS

] . Muerte Natal $/.1,000 812,000 §/3000 S§/4,000
»Medio de Pago: En efectivo. ‘, S Tl T
»Riesgo: Vida, Accidentes, NS K Pl | /750 §2250 §/3000

Invalidez Total y Permanente t"l Desagaro Siblo Famier  §/1,000 /4,000
s/g75  §I4,300

por Accidente, Gastos de

Sepelio y Desamparo Subito
Familiar. Ademas, brinda

beneficios en Salud y Tarifas /

o P
anuales mu.ﬂes
preferenciales en aTencion mepica GRATUITA -

medicamentos.

. +
»>Precio: desde S/.1.25 al mes o T EE T
S/.15.00 al ano.

d
si135) [EATHEE

_ ™ al mes

AP ESEG 9 ................. N ﬁfchggl

ASOCIACION PERUANA DE
EMPRESAS DE SEGUROS




EJEMPLOS DE MICROSEGUROS

»Compania: Rimac Seguros Proteccion
»Canal de Distribucion: Carsa carsa
»Actividad: Retail

»Medio de Pago: Prima unica
»Riesgo: Accidentes Personales
»Precio: S/. 57 anuales (S./.4.8

ER{ELITIGET

para ti y tu familia

mensuales)

Plan Anual
Coberturas Sumas Aseguradas
Muerte Accidental S/. 30,000
Invglldez Total Permanente por S/. 30,000
Accidente
Can'asta Basica por Muerte S/. 1,500
Accidental
Prima Total (Incluye DE e IGV) S/. 57 anual

o e, P ' 2
m =S-G Seguro de Accidentes Asegurado por:
EEFH Personales Carsa Ad
ASOCIACION PERUANA DE N° de péliza 9015-500001 R ' SAC
EMPRESAS DE SEGUROS equros



EMPRESAS DE SEGUROS

.EE : 8 carpir ] Interseguro

ace segu ros Una compaiiia de BNP PARIBAS

La Positiva La Positiva

X
I “VI ta\ N Seguros Generales S Vida

Seguros de Vida y Pensiones

MAPFRE |PERU (® MAPFRE ‘ PERU PACIFICO

VIDA

COMPARNIA
DE SEGUROS

PACIFICO VDA @ Protecta

Grupo ACP

e RIMAC SECReX
AP=S=G O “Gupocasce

ASOCIACION PERUANA DE
EMPRESAS DE SEGUROS




